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Protagonistas

DIF BROKER

“El cliente es lo primero;
no buscamos ser el mas
grande, sino el mejor”

Dif Broker Sociedade Corre-
tora es una entidad espano-
la de origen portugués ex-
perta en contratos por dife-
rencias. Comenzo su activi-
dad en Espana en febrero de
2007. Su lema es: “El cliente
es lo primero”. “No buscamos
ser el broker de todos, tam-
poco trabajamos para ser los
mas grandes, sino los mejo-
res”, recalca Adolfo Alonso, el
director general.

“La formacion v el aseso-
ramiento van de la mano”,
asegura. Por esta razon, rea-
lizan cursos semanales sobre
los mercados y la plataforma
de contratacion y estan en
contacto directo con el clien-
te desde las 8.30 hasta las
22.00. Ademas, pueden con-
tactar con la entidad a través
del teléfono o de un chat per-
sonalizado con analistas.

Operan en todo tipo de
productos financieros que
estén cotizados en el merca-
do, como acciones, divisas,
CFD, opciones, futuros,
bonos y ETF. Mensualmente
negocian mas de 50.000 con-
tratos de futuros.

Adolfo Al onso, director general
de Dif Broker.

% Diversificacion: mas de
6.500 CFD sobre accio-
nes de 23 mercados bur-
satiles y 16 indices.

@ Nominal 15,5 millones
de euros en contratos
diarios.

& Clientes: 3.000 inver-
sores a los que ofrecen
contacto directo.

@ Plataforma: Dif Free-
dom; www.difbroker.es.

CMC MARKETS

“Invertimos en la
formacién del inversor”

CMC Markets es la filial es-
pafola del ejecutivo londi-
nense Peter Cruddas, que
desde 2007 tiene como socio
a Goldman Sachs con una
participacion del 10%. En Es-
pana entré en el negocio en
noviembre de 2008.

La compaiila marco un
hito en 1996 al poner en
manos del inversor particu-
lar una plataforma que per-
mitia operar en tiempo real
con todo tipo de divisas. Con-
tratos por diferencias y
spread betting se unieron
después a su oferta global
para ofrecer un universo
completo de inversion al
cliente particular.

“Nos caracterizamos por
invertir y confiar en la for-
macion continua del cliente”,
dice Enrique Marti. “Prima-
mos el servicio, con la ven-
taja de combinar el conoci-
miento que aporta una gran
compania con la fuerza de un
equipo local”, recalca., “Los
seminarios estin orienta-
das tanto a clientes novatos
como a expertos”, concluye.

Enriu ME director de CMC
Markets.

@ Diversificacidon: mas de
3.000 subyacentes y 78
pares de divisas.

@ Nominal: 50 millones
de euros en contratos
diarios.

@ Clientes: 1.200.

< Plataforma: se puede
operar las 24 horas

del dia en mas de 22
mercados.

INTERDIN

et

E.lﬁtllé, responsable del area de particulares de Interdin.

“Damos precios
sin horquilla, la
orden va a Bolsa”

a nota distintiva de
I los CFD de Interdin es
la transparencia de
precios por su acceso directo
al mercado bursatil. La di-
ferencia fundamental es la
liquidez de la negociacion.
“Aqui la orden va directa-
mente a Bolsa y los precios
de contratacion son los ofi-
ciales”, destaca Luis Patllé
Gausset, socio director de la
sociedad de valores.

“Esto es una gran venta-
jacompetitiva, ya que otros
operadores ofrecen horqui-
llas de cotizacion o el pre-
cio es el valor que figura en
libros”, puntualiza. Sin em-
bargo, los clientes de Inter-
din conocen en todo mo-
mento el precio exacto,
pues es el gue establece el
mercado continuo. Una vez
ejecutada la operacion, el in-
versor recibe una alerta a su
teléfono movil o e-mail.

Mediante esta compania
se pueden adquirir CFD
sobre 70 valores espanoles
(35 del Ibex y 35 del mer-
cado continuo) y 50 sobre
acciones del Euro Stoxx 50.
El acceso a los mercados es
a través de la web, del movil,
por teléfono, con el iPhone,
Visual Chart y otros siste-
mas automaticos.

También hay que senalar
que el emisor de los con-
tratos por diferencia y el
bréker son 100% espafioles.
Los CFD de Interdin los
lanza la Caja de Ahorros del
Penedés.

Interdin es una compainia
espafiola que naci6 en 1978.
En la actualidad, el 40% de
la propiedad esta en manos
de su equipo directivo y de
socios personales; el 27,82%

< Diversificacion: 70 va-
lores espanoles y 50 de
Euro Stoxx.

% Calidad: excelente li-
guidez, precios oficiales.
@ Acceso: desde web,
movil, teléfono, iPhone
y Visual Chart.

@ Atencidn: personal y e-
mail; www.interdin.com.

Somos el tinico

productor

de CFD
integramente
nacional;

el emisor

y el bréker son
100% espanoles”

pertenece a la Caja de Aho-
1ros Municipal de Burgos; el
26,78%, a la Caja de Ahorros
del Penedés, v el 5,05% es de
la Caja de Ahorros y Monte
de Piedad de Avila.

Son pioneros en contratos
por diferencias y recuerdan
que esta alternativa es para
inversores experimentados.
Cuentan con un manual
sobre CFD vy dan gran valor
ala formacion y el asesora-
miento. En Interdin atien-
den a los clientes personal-
mente, por correo electro-
nico y por teléfono.

IG MARKETS

Lider en nimero de
subyacentes a la venta

Juegan con la ventaja de co-
mercializar el mayor ntimero
de subyacentes en nuestro pais
en CFD. Desde IG Markets se
pueden adquirir contratos
por diferencias de mas de
7.500 acciones con precios di-
rectos, ya que dispone de co-
nectividad a los Sistemas Mul-
tilaterales de Negociacion.
También operan con indices
bursatiles, con divisas, con ma-
terias primas y ETF.

Lafirma pertenece al grupo
IG Group Holding, que cotiza
en el FTSE 250 y cuenta con
110.000 clientes en 110 paises.
Inicio6 actividades en Espafia
en noviembre de 2007. Fueron
los primeros en proporcionar

- indices bursatiles, disponi-

bles las 24 horas al dia y es-
tablecer un ‘stop’ para limitar

DATOS CLAVE

@ Diversificacion: mas de
7.500 acciones, divisas,
materias primas, tipos de
interés e indices 24 horas.
© Operaciones: 4.000 con-
tratos por dia.

% Contratacion: a través de
BME, Turquoise y Chi-x.

“ Riesgo: limitado. Hay po-
sibilidad de establecer un
stop garantizado.

los riesgos, opciones binarias
elasticas y ofrecer el mejor
precio gracias a su Buscador
Inteligente de Ordenes. Per-
miten apalancamiento de
hasta 20 veces en CFD sobre
acciones.

Equipo de IG Markets en Espana.

X-TRADE

“Ensenamos que se gana
dinero con Bolsa bajista”

Llevan a gala que “no admi-
ten clientes que no superen
un test de idoneidad” “Los
animamos hasta que los fu-
turos inversores estan fami-
liarizados con la plataforma
tecnolagica, los graficos, los
chats, y hasta que son cons-
cientes de los riesgos que pue-
den incurrir suscribiendo un
CFD no les abrimos cuenta”,
senala Alberto Medran, sub-
director de X-Trade Brokers.
Este empeno se traduce en ci-
fras. Asi, 5.000 personas han
recibido cursos de formacién
online gratuitos de X-Trade.

“El cliente tradicional sélo
gana dinero si la Bolsa sube.
A través de CFD mostramos
que es posible ganar dinero en
un ciclo bajista. El gran in-
conveniente es que puede per-
der mucho dinero en poco
tiempo, de ahi la importancia
del conocimiento”, recuerda
Alberto Medran.

X-Trade Brokers nacié en
Polonia en 2002 y estd pre-
sente en Espaiia desde abril
de 2008. El grupo tiene 7.000
clientes de 20 nacionalidades.

Alberto Medrén,- subdirector ge-
neral de XTB en Espana.

& Plataforma: operan las
24 horas al dia con un
software de negociacion
estable.
& Clientes: 2.000 inver-
sores.
& Nominal: 60 millones de
euros en contratos diarios.
& Atencion: personal y
mediante e-mail;
“www.xtb.es.



